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Фандрайзінг для грамадска-культурніцкіх праектаў 

Модуль 1. Грантавы фандрайзінг 

Працоўны сшытак да лекцыі 1.1 

Must-have policy-оптыка: як зразумець, наколькі вашы мэты 
супадаюць з мэтамі донара 

 

Гэты сшытак дапаможа вам прымяніць ідэі першай лекцыі да ўласнай 
культурніцкай ініцыятывы. 

Мэта практыкаванняў – лепей зразумець свой праект, навучыцца глядзець 
на яго вачыма донара і падрыхтавацца да працы над будучымі грантавымі 
заяўкамі. 

Рэкамендуем выконваць заданні адразу пасля прагляду лекцыі. 

 

Практыкаванне 1. Ад мерапрыемстваў да зменаў 

Апішыце адзін з вашых бягучых праектаў. 

Назва праекта: 

 

Кароткае апісанне: 

 

 



 

Узровень Ваш адказ 

Activities  

(што мы робім?) 

 

 

 

 

Outputs  

(якія прадукты ствараем?) 

 

 

 

 

Outcomes  

(што зменіцца ў людзей?) 

 

 

 

 

Impact  

(якія доўгатэрміновыя 

змены магчымыя?) 

 

 

 

 

Рэфлексія. Які узровень было складаней за ўсё сфармуляваць? Чаму?  

 

 

 

 

 

 

  



 

 

Практыкаванне 2. «І што з гэтага вынікае?» 

Абярыце адно дзеянне вашага праекта (напрыклад, «арганізуем выставу»). 
Запішыце яго і 5 разоў запар задайце сабе пытанне:  

«І што з гэтага вынікае?» 

Пытанне Ваш адказ 

Што мы робім? 

 

 

 

І што з гэтага вынікае?  

 

 

 

І што з гэтага вынікае?  

 

 

 

І што з гэтага вынікае?  

 

 

 

І што з гэтага вынікае?  

 

 

 

І што з гэтага вынікае?  

 

 

 

 

Рэфлексія: На якім узроўні вы спыніліся? Што перашкаджала рухацца 
далей? 

 

 

 

 



Практыкаванне 4. Профіль патэнцыйнага партнёра 

Абярыце аднаго рэальнага донара, актуальнага для вашай арганізацыі. 

Назва: 

Тым донара: 

□ Еўрапейская камісія

□ Прыватны фонд

□ Карпаратыўны спонсар

□ Іншае:

Хто вырашае: 

Мова ў дакументах: 

Выпішыце словы і выразы, якія часта сустракаюцца ў дакументах донара 



 

 

Галоўныя прыярытэты: 

 

 

Тры сказы. Як ваш праект супадае з бягучымі прыярытэтамі донара – 
напісаныя мовай самога донара 

 

 

 

 

 

Якія праекты, падобныя на ваш, фінансаваліся ў апошнія гады: 

 

Супадзенне місіі: 

 

Дзе рызыкі несупадзення:: 

 

 

 Як іх закрыць 

 

 

 



Практыкаванне 4. Ці варта падаваць заяўку? 

Ацаніце сцвярджэння: 

Пытанне Так Не 

1.Мы адпавядаем фармальным крытэрам □ □ 

2. У нас ёсць рэлевантны досвед □ □ 

3. У нас ёсць перавагі, шанец на поспех рэальны □ □ 

4. У нас ёсць каманда для рэалізацыі праекта □ □ 

5.Мы ўлічылі пытанні бяспекі □ □ 

Які наступны крок вы гатовы зрабіць ужо на гэтым тыдні? 
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